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La reprise de la chaudronnerie Guy Marie la porte vers de nouveaux développements commerciaux.

a3 délicats aichimis qui permeat 3 un
cédant de trouver le repreneur qu'il
charche, et réciproguement, 2 jous
3 plein dans Jes chaudrons de fen-
treprise Guy Marie, dont le dirigeant voulait
passer la main aprés une trentaine d'annéss
253t
« J'ai étudié plusieurs cibles =, s& souvient le
repraneur Thierry Cudelou, qui évoluait au-
paravant dans un groups specialise dans e
bois, et qui a bénéficié d'une mis= en relation
parlaCCide Caen pourdénicher 'oiseaurars,
un= sociéts réputée pour son savoir-faire sur
12 place caennaise Guy Marie travaille lacier,
Iinox ou l'aluminium dans plusieurs secteurs
{chaufferies industrielles ou urbaines, silos,
tuyauterie industrielle, équipements de sé-
curté, wraitement des fumées, racyclage
des effluents..). Dotés da son propre bureau

d'études, elle est en mesure de répondre
aux demandes précises d= ses clients, de la
petite pidce 3 de grosses productions en
sérieUne repriss st toujours un moment
complexs. Celle-ci 3 durg neuf mois. Las
chronologies se confondent, entra un cédant
quin‘est pas forcément
presss, un repreneur
quiveut allerplus vite le
temps administratf ou
bancaire. Le tout sous
le regard parfois inquiet
des szalariés et des
clients. « [l est essentiel
de bien sxpliquer ce qui
se passe », témoigne
Thierry Cudelou, qui
32t que ses premiers
pas sont observés de

" Maintenir nos fondamentaux et

développer de nouveaux marchés , ’

prés (« on me tests, c'est humain »), st qui 3
bénéficié de 'accompagnement de fancien
propriétare. « Javais beson de Wi en rai-
son de mon mangue de connaissance dans
le metier. £t puis | me semble que cest le
meindre respect que I'on doit a quelqu'un qui
vend son entreprise » Autre
forme de respect du traval
accompli il 3 tenu 2 garder le
nom d'origine da l'entreprise,
par fierté pour son identité.

Idees claires

Ecouter les précieux avis de
son prédécesseur ne signifie
pas pour autant qu'on aban-
donns 585 propres visions.
Thierry Cudelou 3 des idéss
trés claires: « Maintanir nos
fondamentaux et developper
d= nouveaux marchés = Pour
cela, il 38 dit « déterming 3
mattre en place uns nouvelle
organisation, plus exigeante,
parce que les clients e sont »
Ces efforts visent des mar-
chés comme les carrigras, [Solien &, & tarme,
I'aéronautique ou le nuckéaire. « Nous devons
aller 1a ol nous ne sommes pas présents. La
croissance commearciale est ma priorité »,
affirme le reprenewr, qui constats qus (3 de-
mande axists, mais qualle tards parfois a s
concrétisar. €

Thierry Cudelou
2 de fortes ambitions pour
|z chaudronnens Guy Marie.

www.chaudronnerie-guy-marie-caen.fr
Rue das 4 Vents, 14790 Verson
0231268626

www.caen.cci.fr/developpement/
transmission_c=ssion.php
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